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Panduan Wawancara Inovasi Pemasaran Pendidikan 
SD Muhammadiyah 3 Pandaan 

 

1. Kepala Sekolah 

1. Bagaimana Anda melihat posisi sekolah ini dalam persaingan antar sekolah di 

wilayah Pandaan? 

2. Apa strategi utama yang diterapkan untuk menarik minat siswa baru? 

3. Bagaimana peran media sosial dalam memperkenalkan sekolah kepada 

masyarakat? 

4. Apa langkah yang diambil sekolah untuk mengembangkan program unggulan 

seperti CIP dan TPQ Madin? 

5. Bagaimana Anda memastikan bahwa inovasi pemasaran yang dilakukan 

selaras dengan visi dan misi sekolah? 

6. Bagaimana Anda mengevaluasi efektivitas strategi pemasaran yang telah 

diterapkan? 

7. Apa tantangan utama yang dihadapi dalam meningkatkan jumlah siswa baru? 

8. Bagaimana sekolah bekerja sama dengan lembaga atau komunitas eksternal 

untuk mendukung PPDB? 

9. Bagaimana pandangan Anda tentang pentingnya fleksibilitas biaya pendidikan 

dalam menarik calon siswa? 

10. Apa rencana inovasi pemasaran di masa depan untuk memastikan 

keberlanjutan daya saing sekolah? 

 

2. Waka Kurikulum 

1. Bagaimana kurikulum sekolah disesuaikan dengan kebutuhan masyarakat dan 

siswa? 

2. Apa saja program unggulan yang mendukung pencapaian akademik dan 

spiritual siswa? 

3. Bagaimana pelaksanaan program unggulan untuk mendukung daya tarik 

sekolah? 

4. Apakah guru dilibatkan dalam pengembangan kurikulum inovatif? Jika ya, 

bagaimana perannya? 



5. Bagaimana Anda mengevaluasi keberhasilan kurikulum dalam mendukung 

inovasi pemasaran? 

6. Apa pendekatan khusus yang digunakan untuk mempersiapkan siswa 

menghadapi kompetisi global? 

7. Bagaimana kurikulum dapat menjadi alat untuk memperkuat branding sekolah? 

8. Apakah ada pelatihan khusus bagi guru untuk mendukung keberhasilan 

program unggulan? 

9. Bagaimana sekolah menyeimbangkan kebutuhan akademik dan spiritual siswa 

dalam kurikulum? 

10. Apa tantangan terbesar dalam pengembangan program unggulan dan 

bagaimana cara mengatasinya? 

 

3. Waka Humas 

1. Apa langkah utama yang dilakukan humas dalam mempromosikan sekolah 

kepada masyarakat? 

2. Bagaimana peran media sosial dalam menarik calon siswa dan orang tua? 

3. Apakah ada strategi khusus untuk meningkatkan engagement di media sosial? 

4. Bagaimana humas menjalin hubungan baik dengan komunitas lokal untuk 

mendukung PPDB? 

5. Apa saja langkah promosi berbasis komunitas yang telah dilakukan? 

6. Bagaimana Anda memastikan bahwa pesan promosi sekolah sesuai dengan 

harapan masyarakat? 

7. Apakah ada kerja sama dengan media lokal untuk memperluas jangkauan 

promosi sekolah? 

8. Bagaimana cara Anda mengevaluasi keberhasilan strategi komunikasi yang 

dilakukan? 

9. Apakah sekolah memanfaatkan iklan digital untuk menjangkau calon siswa 

yang lebih luas? 

10. Apa inovasi lain yang direncanakan untuk meningkatkan efektivitas promosi 

sekolah di masa depan? 

 

4. Waka Kesiswaan 

1. Bagaimana program kesiswaan mendukung branding sekolah? 



2. Apa saja kegiatan siswa yang diunggulkan untuk menarik minat calon siswa 

dan orang tua? 

3. Bagaimana Anda memastikan kegiatan kesiswaan sejalan dengan visi 

pendidikan berbasis masjid? 

4. Apakah ada keterlibatan siswa dalam promosi sekolah, seperti dalam event 

atau lomba? 

5. Bagaimana program pengembangan karakter siswa diterapkan di sekolah? 

6. Apa pendekatan yang dilakukan untuk mendukung adaptasi siswa baru di 

lingkungan sekolah? 

7. Bagaimana Anda mengevaluasi dampak kegiatan siswa terhadap citra 

sekolah? 

8. Apa tantangan terbesar dalam pelaksanaan program kesiswaan dan 

bagaimana cara mengatasinya? 

9. Apakah program kesiswaan dirancang untuk menciptakan koneksi yang kuat 

dengan masyarakat sekitar? 

10. Bagaimana peran kegiatan siswa dalam mendukung program-program 

unggulan? 

 

5. Ketua Panitia PPDB 

1. Apa langkah awal yang dilakukan dalam menyusun strategi PPDB setiap 

tahunnya? 

2. Bagaimana sistem "One Day One Service" membantu mempermudah proses 

pendaftaran siswa baru? 

3. Apakah sekolah menggunakan metode jemput bola dalam menarik calon 

siswa? Jika ya, bagaimana pelaksanaannya? 

4. Bagaimana Anda mengevaluasi efektivitas diskon dan beasiswa dalam 

menarik minat calon siswa? 

5. Apa inovasi terbaru yang diterapkan dalam proses PPDB tahun ini? 

6. Bagaimana promosi PPDB dilakukan melalui media sosial dan media lainnya? 

7. Apakah ada kemitraan strategis yang membantu memperluas jangkauan 

PPDB? Jika ya, dengan siapa saja? 

8. Bagaimana sekolah memastikan aksesibilitas PPDB bagi masyarakat yang 

berada di luar wilayah sekolah? 



9. Apa tantangan terbesar yang dihadapi selama proses PPDB, dan bagaimana 

cara mengatasinya? 

10. Apa rencana pengembangan PPDB di masa depan untuk terus meningkatkan 

jumlah siswa baru? 

 

6. Guru 

1. Bagaimana Anda melihat peran guru dalam mendukung program-program 

unggulan? 

2. Apakah Anda terlibat dalam pelaksanaan strategi pemasaran sekolah? Jika ya, 

apa bentuk kontribusi Anda? 

3. Bagaimana Anda memastikan bahwa pembelajaran di kelas mendukung 

branding sekolah sebagai lembaga berbasis masjid dan ramah anak? 

4. Apa tantangan utama yang Anda hadapi dalam mengimplementasikan 

kurikulum inovatif di kelas? 

5. Bagaimana peran Anda dalam mempersiapkan siswa untuk bersaing secara 

akademik dan spiritual di tingkat lokal maupun global? 

6. Apakah Anda merasa cukup difasilitasi oleh sekolah untuk mengembangkan 

kemampuan mengajar Anda? Jika ya, bagaimana bentuk dukungan tersebut? 

7. Bagaimana Anda berinteraksi dengan orang tua siswa untuk mempromosikan 

keunggulan sekolah? 

8. Apakah ada program pelatihan atau workshop yang dirancang untuk 

membantu guru mendukung strategi pemasaran sekolah? 

9. Bagaimana keterlibatan guru dalam kegiatan promosi seperti event sekolah 

atau kunjungan ke komunitas? 

10. Apa ide atau masukan Anda untuk meningkatkan daya tarik sekolah melalui 

inovasi di bidang pengajaran? 

 

7.  Staf 

1. Bagaimana peran Anda dalam mendukung pelaksanaan program PPDB di 

sekolah? 

2. Apakah Anda terlibat dalam pelaksanaan sistem "One Day One Service"? Jika 

ya, bagaimana pengalaman Anda? 



3. Bagaimana Anda memastikan bahwa pelayanan administrasi sekolah 

mendukung citra positif di mata masyarakat? 

4. Apakah ada pelatihan yang diberikan kepada staf untuk meningkatkan kualitas 

pelayanan dalam mendukung inovasi pemasaran? 

5. Bagaimana Anda membantu calon siswa dan orang tua memahami program 

unggulan sekolah? 

6. Apakah staf dilibatkan dalam proses promosi sekolah melalui media sosial atau 

event lokal? Jika ya, bagaimana kontribusi Anda? 

7. Apa tantangan terbesar yang Anda hadapi saat berinteraksi dengan calon 

siswa atau orang tua selama proses pendaftaran? 

8. Bagaimana Anda memastikan bahwa informasi tentang sekolah disampaikan 

dengan jelas dan menarik kepada masyarakat? 

9. Apakah ada sistem kerja yang diterapkan untuk mendukung efisiensi 

pelayanan selama PPDB? 

10. Apa ide atau masukan Anda untuk meningkatkan kualitas layanan administrasi 

dalam mendukung strategi pemasaran sekolah? 

 


